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ENQUADRAMENTO

Este relatorio resume o trabalho técnico do planeamento e analise financeira da empresa,
desenvolvido pela equipa da SCORING, com 3 objetivos centrais:

1 2 3

Apoiar a adaptacao da

estrutura de custos tendo
em conta a estratégia Determinar um valor de

definida e os novos referéncia da empresa.

Dotar a empresa
de uma projecao do

negodcio a 5 anos; o
contextos tecnoldgicos e

outros adaptaveis;

Relativamente aos dois primeiros pontos,
foram trabalhados um conjunto de
pressupostos indicados pela empresa

e construidos um conjunto de mapas

e quadros que consubstanciam esses
pressupostos numa trajetoéria de
proveitos e custos (e resultados], que
permitem a empresa planear e organizar
os seus recursos a fim do atingir, de
uma forma eficiente e eficaz: um dos
primeiros passos para se atingirem
objetivos, é defini-los.

Relativamente ao terceiro aspeto,
procurou-se proporcionar uma referéncia
do valor da empresa, tecnicamente
apurado e contemplando o contexto

da empresa. Saber o valor da empresa
pode ser Util para dispor um valor de
referéncia da empresa ao longo dos anos
ou, eventualmente, constituir um ponto
de partida para um processo negocial de
compra - venda da empresa (sabe-se que
o valor final, sera sempre o resultado
das negociacoes efetivas entre as partes,
sobretudo devido aos diferentes angulos
de valorizacao e de pressupostos de cada
uma das partes).

Acrescentar ainda que o relatdorio é complementado com explicacées sobre os diferentes mapas,
indicadores e racios apresentados, com a finalidade de facilitar a compreensdo deste relatorio,
sobretudo para os que nao sao especialistas nesta area.
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1.5.1 Evolugdo do negécio e rentabilidades
CRESCIMENTO DAS VENDAS MARGEM EBITDA
W [ am | wm | wm | w0 | am | am | oo | s
o 0o% | sen | x| nm | 6% e 13o% | 109 | 1sax | 2w | 17

Aandlise do crescimento das vendas, é fundamental para
avaliar a dindmica da empresa e que fase estaa
atravessar: se de crescimento (forte ou fraco), se de
estagnagio ou se de declinio (acentuado ou ligeiro).

RENTABILIDADE LIQUIDA DAS VENDAS

(ROE)
Inclui-se ainda a aplicacao de 2 algoritmos
financeiros, que ajudam a entender melhor
' o desempenho e o risco da empresa: Analise
DuPont e Modelo Z-Score.

A Rentabilidade Liquida das Vendas refere-se 2o lucro
liquido da empresa em % do seu volume de negocios
(vendas). Este rcio mostra a eficiéncia global da empresa
@ sua capacidade em converter vendas em lucro efetivo,
considerando todas as despesas.
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A margem EBITDA refere-se ao EBITDA (lucros antes de
Juros, Impostos, Depreciagio e Amortizagio) em % do
volume de negdcios. Mede a eficiéncia operacional da
empresa.

£ um récio para o qual os investidores gostam de olhar,
uma vez que mostra a capacidade da empresa em gerar
cash-flow, numa perspetiva de continuidade do negcio.

RENTABILIDADE DO CAPITAL PROPRIO

A Rentabilidade do Capital Préprio, também conhecida
como Return on Equity (ROE], é um ricio financeiro que se
caleula dividindo o Lucro Liquido pelos Capitais Préprios.
Mede a capacidade da empresa em gerar lucros a partir
do capital investido pelos acionistas ou detentores do
capital.
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Projecao do neg

Construcao de uma projecdo do negoécio da
empresa a 5 anos que toma em consideracao
a realidade da empresa, efetiva ou planeada,
uma vez que contempla os pressupostos

e os ajustes informados pela gestao da
empresa. Estas informacodes fornecidas

pela empresa, devem estar enquadradas

por uma explicacao por parte da mesma,
conferindo-lhes credibilidade. Estas
fundamentacoes podem basear-se em
pareceres externos crediveis (por exemplo,
reavaliacoes do ativo devidamente certificadas
por profissional habilitado para tal) ou em
estudos que credibilizam as projecoes futuras
apresentadas (por exemplo, estudos de
mercado efetuados por entidades externas
especializadas).
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3.4 Projecio da evolugio do negécio (5 anos seguintes)

Resultados 2023 2024 2025 2026 2027 2028

4950942€ 5000451€ 5100460€ 5304478€ 5410568€ 5464674 €

3963 ¢€ 3963€ 3963 € 3963 € 3963 ¢ 3963 €
75¢€ 7S€ 75€ I5€ 75€ I5€

Variagio nos inventarios da producio 86164€  B0IG4E  BO1G4€  BOIGAE  B61G4€  BG1G4€E
Trabalhos para a propria entidade o€ [ o€ o€ o€ o€
Custo das matérias consumidas e das matérias vend. 1206080€ 1218140€ 1242503€ 1202203€ 1318047€ 1331228€
Fornecimentos e servigos extermos. 1236395€ 1748750€ 1273734€ 1324683¢€ 1351177€ 1364 689¢€
Gastos com o pessval 2000383€ 2020392€ 2060800€ 2143232€ 2186096€ 2207957¢€
imparidade de inventarios (perdas/reversdes) 789¢€ 789€ 789€ /89€ /89€ 89€
imparidades de d receber (perdas/reversdes) a32¢€ as2e as2€ as2¢ a32€ asze
Provisdes (perda es) 00 € s00€ 500 € S0 ¢ 500 € 500 €
imparidade de investimentos fi. deprecidveis/amor. 100€ 100€ 100€ 100€ 100€ 100€
Outras imparidades (perdasreversdes) 2000¢ 2000€ 2000¢€ 2000¢€ 2000€ 2000¢
Aumentos / redugdes de justo valor 1000€ 1000€ 1000¢€ 1000€ 1000€ 1000€
Outros rendimentos e ganhos S8A/6E  S8A/6E  S84/6E  58A/6E  58A/E  58A/6E
Qutros gastos e perdas G146 266146 26G14€  26G14€  26G14€  26614¢€
RAJIAR (EBITDA) 634965€  633103€  643456€  664393€  675280€  680832€
208013€ 208013 208013€  208013€ 2080436 208043€

o€ [ o€ o€ 0€ 0€

426922€ 4251506 435413€ _ 456350€ _ 467237€ _ 472790€

Juros e rendimentos similares obtidos 234€ 234€ 234€ 234€ 234€ 234€
Juros e gastos similiares suportados 170166€ 1701666  170166€ 1701666  170166€  170166€
Resultado antes de Impostos (EBT) 256990  255218¢  265481€  286418€  207305¢  302857¢
Imposto sobre o rendimento do periodo 50734€  S0714€  50714€  50714€  50714€ _ 50714¢€

Resultado liquido do periodo 206256€ 2045036 2147676  235704€  246591€  252143¢

Principiis pressupostos 2023 i 2 3 4 5
Crescimento das Vendas o 1' e e e e
4950912€ 5000151€ 5100460€ 5301478C 5410568C 5464674€
1% 1% 2% a% 2% 1%

amvme
1206080€ 1218140€ 1242503€ 1292203€ 1318047€ 1331228€
21% 15 % a% 2% 1%

Fse

1236305€ 12487596 1273734€ 1324683€ 1351177€  1364689¢€

6% 1% 2% % 2% 1%
20003886 2020392€  2060800€ 2143232€ 2186096€ 220795/ €

Gastos com pessoal

P.ALF | 515515515 | 08/04/25 2

A qualidade dos pressupostos apresentados
pela empresa e do grau de conviccao de
concretizacao dos mesmos pela respetiva
equipa de gestao, tornam mais consistentes e
Uteis as projecoes futuras do desenvolvimento
de negodcio e credibilizam a adocao dessas
metas, indicadores e racios, como um
verdadeiro orcamento plurianual da empresa.
Uma empresa com objetivos é claramente
mais forte que uma empresa sem objetivos e
que para se concretizar objetivos é mais facil
se os tivermos definidos.




Simulagao da avaliagao a partir de pressupostos da empresa
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3.3 Simulagdio da avaliago da empresa pelo método dos cash flow descontados

Ana de Projeta 1 2 5 a 5
Previsio EBITDA 635225€  5A5488€  66GA25€  677312C  682864€
Taxa desconto 12,348%

Cash Flow Dese. S65408¢  511396€  469954¢  425135¢  38LS1IC
B 2353405 €

Cendrios

Otimista 10%

v 2363822¢

80%
2332726¢

Tempo de recuperagio do lnvestimento

EV/EBITDA ano 0 Anos Meses EV/EBITDA ano 5 R FeE]
1,951285 1 11 3,446372 3 5
£V/ Volume de Negbelos ano 0 a7,5% EV/ Volume de Negéelos ano 5 a3,1%

Analise de sensibilidade

Nivel - Taxa de desconto® Nivel
Taxa de desconto 15,348% 12,348% 9,348%
Valor da empresa 2187 091 € 2353405 € 2541010 €
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Determinacao de um valor de referéncia para
a empresa, agora nao a partir de uma analise

técnica e estatistica histérica, mas antes

informada pelos pressupostos indicados pela

empresa para a sua evolucao, juntamente
com uma analise de sensibilidade e resumo das
estimativas e simulacdes de valor.
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